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PE EIMMOBILIER Lille - Nice

B.A.D.G.E.
Bilan d’Aptitude Délivré par la conférence des Grandes Ecoles

PHOTO

« Management des entreprises,
des affaires et des hommes
dans I'immobilier »

DOSSIER DE CANDIDATURE : 2009-2010 PARIS

NOM © oo PRENOM © ...ooooiiiiiiiiiiieiiec e
N\ o e (=T 1= L (=T 11 PP
Date de naissance : .......covvvvvvinnnnnnens Lieu @ oo Département : .....cocvvininnnen.
N T aTe] o = 1 TP
Situation de famille : [] Célibataire L] Marié(e) [] Vie maritale [ Divorcé(e)
PN [t T 0T Yo oY =T L= P
Code postal : ....ocevvvnnennnn Ville 1 Pays @ i
Tl i i Tél portable : ..o,
Email @ oo
[ ] salarié(e) [ Profession libérale
L =T ] < PP
Adresse ProfesSSIONNEIIE & ..o e e e
Code postal : ....ocvveennens Ville 1 o Pays & i
Tél & FaX @ oo Email @ o
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(] Etudiant(e) [ En recherche d’emploi

L] Autre (pPrécisez) @ ..ooooeveeeeeeeeeeers

FORMATION
DIPLOMES OBTENUS ET NIVEAU D'ETUDES (BAC+) (DU PLUS RECENT AU PLUS ANCIEN)

Année Diplome ou niveau d’études

Etablissement - ville

FORMATIONS COMPLEMENTAIRES

Intitulé

Durée

Organisme

LANGUES ETRANGERES

Langue Parlé Lu Ecrit Notions
Anglais
Allemand
Espagnol
Autre(s) (a préciser) :

VALIDATION DES ACQUIS PROFESSIONNELS

Souhaitez-vous soumettre votre dossier a une procédure de Validation des Acquis Professionnels ?

] oul

] NON

Si oui, vous devrez compléter un dossier spécifique, qui sera étudié par la cellule V.A.P. de

I'EDHEC.
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EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

Nombre d’années d’expérience professionnelle: ............

DETAILS

Période Entreprise Secteur d’activité Fonctions et
responsabilités
Etes-vous membre d’une Association Professionnelle ? [] Oui ] Non

SiouUi, [aqUEIIE 1 .o .
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INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES

QUELS SONT LES PRINCIPAUX MOTIFS QUI VOUS CONDUISENT A POSTULER POUR CETTE FORMATION ?

Comment avez-vous connu cette formation ?

[] Par votre entreprise [ ] Par mailing courrier [_] emailing
[] Par le site Edhec.com [] Par une recherche Internet

L] Par un article dans la presse [] Via un réseau professionnel

L] Autre (8 PréCiSEr ) & oo

QUELLES SONT VOS ACTIVITES EXTRA-PROFESSIONNELLES ?
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FINANCEMENT DE VOTRE FORMATION

Colit de la formation :

< Financement sur fonds personnels : 6 900 €
< Financement via entreprise : 6 900 € HT
% Tarif adhérents FNAIM, nous consulter.

Frais de dossier : 100 €

Adhérent FNAIM : [ ] ouIl ] NON
L] Ressource personnelle L] Entreprise L] Préts bancaires
] Organisme de financement - Nom et adresse :

[ Y UL S (o el 1=1= 79

Modalités de reglement :

> un versement de 1 000 € aprés acceptation du dossier et admission
> Le solde : 2 mois aprés le début de la formation

PIECES A FOURNIR AU DOSSIER

Un curriculum vitae avec photo
Une lettre de motivation
Frais de dossier : un chéque bancaire de 100 € a l'ordre de ESI BE

Une photocopie de la carte d’identité (recto-verso)

OO

Une photocopie des dipldmes obtenus

ECOLE SUPERIEURE DE L'TMMOBILIER
TOUR ELLIPSE
41 AVENUE GAMBETTA
92 928 PARIS LA DEFENSE CEDEX

Tél. : 01 44 20 77 88
Fax : 01 47 88 06 79 e-mail : contact@fnaim.fr

Conformément a l'article 27 de la loi N°78-17 du 9 Janvier 1978, vous avez un droit d’accés aux données
vous concernant. L'EDHEC s’engage a ne pas diffuser vos coordonnées a quelque société que ce soit.
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CADRE RESERVE A L'EDHEC

Nom :

Date de réception du dossier : ...... /A B

Avis : [ ] Favorable [] Défavorable

Date d’entretien : ....... YA [ o,

=T aY T =TT LU 181 N PP
Avis : [] Favorable [ ] Défavorable

Commentaires éventuels :

Signature du Président dU JUMY & .o e e
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